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NURSYAMSU MAHYUDDIN 
Pendidikan : S1 IPB 1985, S2 IPB 2002 

Fasilitator Kompetensi Bersertifikat dari BNSP 
Asessor Kompetensi Bersertifikat dari BNSP 

 
Pekerjaan : 

 Direktur Utama CV Nusagri 
 Direktur Utama PT DaFa Teknoagro Mandiri 

 Direktur Utama PT Nudira Sumber Daya Indonesia 
 Direktur Utama PT Rumah Produk Indonesia 

• Fasilitator di Balai Besar Pendidikan & Pelatihan Ekspor Indonesia (PPEI) 
 

Organisasi : 
•Ketua Umum Perhimpunan Profesi Ekspor Impor Indonesia (Indo-Eximpro) 

• Koordinator KPMI Export Learning Club 
• Ketua Umum Perhimpunan Pengusaha Zeolite Indonesia (PPZI) 

 Wakil Ketua Umum Indonesia Japan Business Network (IJB-Net) 
 

Produk yg pernah di ekspor : 
  Buah Segar, Sayuran, Bibit bunga, Hasil Bumi, Minyak Atsiri, Soil Conditioner 

(pembenah tanah), feed additive (imbuhan pakan), activated carbon, 
arang (charcoal), biji jarak, Pinang, dll 

Web : www.nudira.com; www.nusagri.com; www.dafataman.com; E-mail : nudira.info@gmail.com 

Kantor  :  

• Ruko Brajamustika No. 12A, Jl.  Dr. Semeru, Bogor. Telp. 0251.8409021 

• PP Darul Fallah, Jl. Raya Ciampea KM 12, Bogor. Telp. 0251.8622472 

• Al Rehelly Commercial Center, Medinah Road, Faisaliyah District, Jeddah - KSA 
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http://www.nudira.com/
http://www.nusagri.com/
http://www.dafataman.com/
mailto:nusagri@ymail.com


BISNIS EKSPOR … ? 
• DUNIA LAIN, MIMPI 

• TERLALU JAUH, SUSAH 

 

KRISIS melahirkan peluang baru 

PELAKU USAHA SYARI’AH harus 
berwawasan GLOBAL 

 Tingkatkan KOMPETENSI raih pasar 
Global 

 IT memudahkan Bisnis EKSPOR 
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MENDIRIKAN PERUSAHAAN EKSPORTIR  

Perizinan Terpusat: 
OSS 
(One Single Submission) 
http://oss.go.id   

 
• EKSPORTIR = BADAN HUKUM  
                            (PT, CV, Koperasi) 
 
• SYARAT DOKUMEN LEGALITAS : 
    NPWP  
  NIB (Nomor Induk Berusaha) 
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PIHAK-PIHAK YG TERLIBAT DLM EKSPOR 

 

Exporter 
 
 

Shipping 

Company 

Freight Forwarder 

(EMKL/ EMKU) 

Insurance 

Company 

Surveyor 

BANK 

 

Customs/ 

Bea Cukai 

Customs/ 

Bea Cukai 

QUARANTINE 

 

Importer 
 
 

QUARANTINE 
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TUGAS BEA CUKAI:  

1) Memastikan Yg 

Diekspor Barang 

Bebas/ Dibatasi/ 

Dilarang 

 

2) Memastikan Eksportir 

sudah Membayar Bea 

Keluar (Bagi Produk 

yang terkena Bea 

Keluar) 



The Ministry of Trade of the Republic of Indonesia 

   BEA KELUAR 
≈ Pungutan Ekspor (2005) 

≈ Bea Keluar (2008) 
≈ Permenkeu No. 75/PMK.011/2012 

Kulit (15 – 25 %) 

Kayu (2 – 10 %) 

biji kakao (15 %) 

CPO & turunannya (0-40%) 

Bijih/ mineral (20 %) 
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PENGIRIMAN EKSPOR  
(HANYA ADA 4 CARA + 1) 

1- .. Kg  COURIER (Jasa Titipan)  

• Ekspor : DHL, UPS, FedEx, EMS… 

≥ 50 Kg  Air Cargo  

(Forwarder/ EMKU) 

≥ 1 Ton  Sea Cargo / LCL 
(Forwarder/EMKL) 

1 Container = FCL (Forwarder/ EMKL)  

+ Break Bulk (Curah Tanpa Container) 

PERLU 

NIB 

TANPA 

NIB 
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TIPS LANGKAH  
MEMULAI BISNIS EKSPOR 

LANGKAH 1 : 

TETAPKAN PRODUK ANDALAN 

(Max 3 Produk)  

•Lakukan Riset Pasar 

•Kenali Pasar Anda (Lakukan Adaptasi Produk) 

•Temukan keunggulan produk anda 

•Pelajari ketentuan di DN & NTE 

 

Ketentuan di NTE (Negara Tujuan Ekspor) 

http://inatrims.kemendag.go.id/ 

 

Contoh Ketentuan Umum Produk Makanan:  

• Sertifikasi Halal  

• Flow Chart Proses Produksi 

• Ingredients 

PERMENDAG NO. 13/2012 

PASAL 2 AYAT 1: 

1.BARANG BEBAS EKSPOR 

2.BARANG DIBATASI EKSPOR 

3.BARANG DILARANG EKSPOR 

 

Info Lartas: 
https://www.insw.go.id/index.php/home/menu/lartas 

 

Contoh yang keliru: 

Ekspor Batik  bergambar mahluk hidup ke Timteng 

Ekspor Mukena untuk wanita Arab 

 

Tidak mau tahu Budaya & Selera Pembeli 

Berarap hasil yang instant 

Enggan berkompetisi 

http://inatrims.kemendag.go.id/
http://inatrims.kemendag.go.id/
https://www.insw.go.id/index.php/home/menu/lartas


LANGKAH 2:  
MANFAATKAN INTERNET 
• Facebook 
• Instagram 
• Linkedin 
• Pinterest 
• Marketplace Lokal di NTE 

 

LANGKAH 3: 

MANFAATKAN DUKUNGAN   

DI INDONESIA: 

• PEMERINTAH : DINAS KUKM, DINAS PERINDAG, 
DITJEN PEN 

• KOMUNITAS PENGUSAHA  KPMI DLL 

https://www.facebook.com/groups/exportlearningclub/ 

 

DI LUAR NEGERI: 

• ATDAG (Atase Perdagangan) 

• ITPC (Indonesian Trade Promotion Center) 

 

 

 



LANGKAH 4 

PAMERAN DAGANG  

DI DALAM DAN LUAR NEGERI 

(JIKA MAMPU)  

 
Survey Association of the  German Trade Fair Industry  

(AUMA), 2009 : 

 

Efektifitas memperoleh pembeli : 

• Pameran Dagang (81 %) 

• Personal Sales (74 %) 

• Direct Mailing (53 %) 

• Advertising in Trade Journals (49 %) 

• Events (43%) 

• Public Relations (41 %) 

• Internet Sales (36 %).  

 

+ MISI DAGANG 

+ BUSINESS MATCHING 
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ONLINE RETAIL MARKET DI TIMUR TENGAH 



Marketplace Saudi Arabia vs Indonesia 
TAS LAPTOP USB 



TAPLAK MEJA  



SNACK BOX 



RANSEL 

POPOK 

BAYI 



LOWONGAN ….. !!! 
• Pekerja keras 

• Menyukai tantangan 

• Siap bekerja dalam tekanan 

• Gaji/ imbalan unlimited 

 

JABATAN : PENGUSAHA EKSPORTIR  

Anda Pasti Bisa !!! 



Balai Besar Pendidikan dan Pelatihan Ekspor Indonesia 

Jl. Letjen. S. Parman No. 112, Grogol, Jakarta Barat 11440 

DKI Jakarta, Indonesia 

      (+62-21) 5666732; 5663309; 5674229 (hunting) 

      (+62-21) 5663309; 5654962; 56966017  

Pendidikan Pelatihan 

Ekspor Indonesia 

@ppei.kemendag 

Pendidikan & Pelatihan Ekspor 

Indonesia 

@PPEI.Kemendag 

+62 813 8835 6060 

http://ppei.kemendag.go.id/ 

promosi.ppei@keme

ndag.go.id 

http://ppei.kemendag.go.id/en/

